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Formacion, Gestion y
Analista SEO. Comportamiento de los Usuarios
Duracién: 10 horas
Modalidad: Telefomacién
Objetivos:

1. Conocer el "buyer persona" o publico objetivo al que va dirigido el sitio web,
sus productos, servicios o contenidos.

2. Analizar y evaluar el comportamiento de busqueda actual del trafico organico
al sitio web.

3. Encontrar las posibles combinaciones y variaciones de palabras clave.

4. Determinar el alcance y éxito al seleccionar y utilizar una determinada palabra
clave y sus variaciones.

5. Valorar la viabilidad y capacidad de conversion de los diferentes tipos de
palabras clave.

6. ldentificar y diferenciar los elementos que favorecen la experiencia de usuario
dentro de un sitio web.

7. Analizar el comportamiento de los usuarios mientras navegan por una pagina
web.

8. Analizar las preferencias de los usuarios en cuanto a estructura, disefo y
disposicion del contenido de una pagina web.

Contenidos:

Unidad 1. Intencién de busqueda de los usuarios.

1. Perfil de "buyer persona" (cliente potencial).

2. Search Console y Google Analytics.

Unidad 2. Analisis de palabras clave.

1. Herramientas de analisis de palabras clave.

2. Analisis del trafico potencial de una palabra clave (t6pico).
3. Tipologia de palabras clave.

Unidad 3. Navegabilidad de un sitio web.

Navegabilidad de un sitio web.



m__
w FORMAGEST
Formacioén, Gestion y Consultoria

Unidad 4. Valoracion de la aceptacion de los usuarios.
1. Mapas de Calor.

1.1. ¢ Como generar un mapa de calor?

1.2. Tipos de mapas de calor.

1.3. Coémo interpretar un mapa de calor.

1.4. Optimizacién de la portada y Landing Pages.

2. Tests A/B.

2.1. Como ejecutar un test A/B

Contacto e inscripcion:

e Email: formacion@formagesting.com
e Teléfono: 722164372 / 672836085

Informacion adicional:

e Convocatoria continua.
e La plataforma esta abierta 24x7 y es accesible.

e Los cursos de Formagesting son bonificables por Fundae. Al contratar el
curso, la gestion se realiza de manera gratuita.


mailto:formacion@formagesting.com

